
Niche-­‐10x
"Case	
  Study"	
  Video	
  Training	
  Summary:

You	
  Tube

Jay	
  Boyer	
  and	
  John	
  S.	
  Rhodes



©	
  Copyright	
  2013	
  J.J.Fast	
  Publishing,	
  LLC.	
  	
  All	
  Rights	
  Reserved.	
  	
  	
  

This	
  guide	
  may	
  not	
  be	
  reproduced	
  or	
  transmi=ed	
  in	
  any	
  form	
  without	
  the	
  wri=en	
  permission	
  of	
  
the	
  publisher.	
  	
  	
  Every	
  effort	
  has	
  been	
  made	
  to	
  make	
  this	
  guide	
  as	
  complete	
  and	
  accurate	
  as	
  
possible.	
  	
  	
  Although	
  the	
  author	
  and	
  publisher	
  have	
  prepared	
  this	
  guide	
  with	
  the	
  greatest	
  of	
  
care,	
  and	
  have	
  made	
  every	
  effort	
  to	
  ensure	
  the	
  accuracy,	
  we	
  assume	
  no	
  responsibility	
  or	
  
liability	
  for	
  errors,	
  inaccuracies	
  or	
  omissions.	
  	
  	
  Before	
  you	
  begin,	
  check	
  with	
  the	
  appropriate	
  
authoriDes	
  to	
  insure	
  compliance	
  with	
  all	
  laws	
  and	
  regulaDons.	
  	
  

Every	
  effort	
  has	
  been	
  made	
  to	
  make	
  this	
  report	
  as	
  complete	
  and	
  accurate	
  as	
  possible.	
  	
  	
  	
  
However,	
  there	
  may	
  be	
  mistakes	
  in	
  typography	
  or	
  content.	
  	
  	
  Also,	
  this	
  report	
  contains	
  
informaDon	
  on	
  online	
  markeDng	
  and	
  technology	
  only	
  up	
  to	
  the	
  publishing	
  date.	
  	
  	
  	
  Therefore,	
  
this	
  report	
  should	
  be	
  used	
  as	
  a	
  guide	
  –	
  not	
  as	
  the	
  ulDmate	
  source	
  of	
  Internet	
  markeDng	
  
informaDon.	
  	
  

The	
  purpose	
  of	
  this	
  report	
  is	
  to	
  educate.	
  	
  	
  The	
  author	
  and	
  publisher	
  do	
  not	
  warrant	
  that	
  the	
  
informaDon	
  contained	
  in	
  this	
  report	
  is	
  fully	
  complete	
  and	
  shall	
  not	
  be	
  responsible	
  for	
  any	
  errors 	
  
or	
  omissions.	
  	
  	
  The	
  author	
  and	
  publisher	
  shall	
  have	
  neither	
  liability	
  nor	
  responsibility	
  to	
  any	
  
person	
  or	
  enDty	
  with	
  respect	
  to	
  any	
  loss	
  or	
  damage	
  caused	
  or	
  alleged	
  to	
  be	
  caused	
  directly	
  or	
  
indirectly	
  by	
  this	
  report,	
  nor	
  do	
  we	
  make	
  any	
  claims	
  or	
  promises	
  of	
  your	
  ability	
  to	
  generate	
  
income	
  by	
  using	
  any	
  of	
  this	
  informaDon.	
  	
  



Table	
  of	
  Contents

...............................................................................................................Niche-­‐10	
  "Case	
  Study"	
  –	
  YouTube	
   4

.............................................................................................................Why	
  YouTube	
  =	
  The	
  Golden	
  Goose	
   6

.......................................................................................................................Finding	
  Videos	
  in	
  Your	
  Niche	
   8

..........................................................................................The	
  YouTube	
  Piggybacking	
  Method	
  Explained	
   12

.............................................................................................................How	
  to	
  Select	
  Appropriate	
  Videos	
   17

..............................................................................................................Recording	
  &	
  Tracking	
  Video	
  Data 	
   21

.................................................................................................................How	
  to	
  Contact	
  Video	
  Creators	
   23

...............................................................................................................Final	
  Advice	
  &	
  Piggybacking	
  FAQ	
   30



Niche-­‐10	
  "Case	
  Study"	
  –	
  YouTube

A	
  lot	
  of	
  people	
  don’t	
  realize	
  it,	
  but	
  you	
  can	
  use	
  YouTube	
  to	
  promote	
  almost	
  
anything	
  online.	
  	
  You	
  can	
  promote	
  Kindle	
  books,	
  blog	
  posts,	
  Facebook	
  pages,	
  
affiliate	
  products,	
  and	
  pre=y	
  much	
  anything	
  else	
  you	
  can	
  think	
  of.	
  	
  The	
  best	
  part	
  is	
  
that	
  you	
  don’t	
  even	
  have	
  to	
  create	
  videos	
  of	
  your	
  own	
  to	
  do	
  this.

You	
  can	
  certainly	
  create	
  YouTube	
  videos	
  for	
  the	
  specific	
  purpose	
  of	
  promoDng	
  
your	
  products	
  and/or	
  services.	
  	
  However,	
  this	
  takes	
  a	
  lot	
  of	
  Dme	
  and	
  energy.	
  	
  Plus,	
  
there’s	
  nothing	
  to	
  say	
  that	
  your	
  YouTube	
  video	
  will	
  be	
  a	
  hit.	
  	
  So,	
  wouldn’t	
  it	
  be	
  
be=er	
  to	
  find	
  some	
  of	
  the	
  coolest	
  videos	
  in	
  your	
  niche	
  and	
  leverage	
  them?	
  	
  Jay	
  
Boyer	
  of	
  the	
  JJ	
  Fast	
  team	
  is	
  doing	
  just	
  that.	
  	
  He	
  calls	
  this	
  strategy	
  “The	
  YouTube	
  
Piggybacking	
  Method”.	
  	
  This	
  strategy	
  works	
  great	
  for	
  him,	
  and	
  it	
  can	
  for	
  you	
  as	
  
well.	
  	
  

Jay	
  has	
  been	
  using	
  this	
  method	
  for	
  quite	
  some	
  Dme.	
  	
  He	
  doesn’t	
  come	
  to	
  YouTube	
  
to	
  watch	
  cute	
  kijes	
  playing	
  the	
  piano	
  or	
  anything	
  like	
  that.	
  	
  He	
  visits	
  the	
  site	
  for	
  
business	
  purposes.	
  	
  You	
  see,	
  Jay	
  has	
  found	
  away	
  to	
  essenDally	
  siphon	
  traffic	
  from	
  
popular	
  YouTube	
  videos.	
  	
  He	
  directs	
  this	
  traffic	
  towards	
  his	
  web	
  pages,	
  his	
  Kindle	
  



books,	
  his	
  squeeze	
  pages,	
  etc.	
  	
  You	
  are	
  going	
  to	
  learn	
  the	
  very	
  same	
  thing	
  in	
  this	
  
lesson.	
  	
  



Why	
  YouTube	
  =	
  The	
  Golden	
  Goose

Why	
  YouTube?	
  	
  Why	
  would	
  you	
  want	
  to	
  use	
  YouTube	
  as	
  your	
  promoDonal	
  
vehicle?	
  	
  Well,	
  first	
  of	
  all,	
  YouTube	
  is	
  a	
  fantasDc	
  traffic	
  source.	
  	
  There’s	
  hundreds	
  
of	
  millions	
  of	
  people	
  every	
  month	
  who	
  are	
  heading	
  over	
  to	
  YouTube	
  and	
  checking	
  
out	
  the	
  videos	
  on	
  this	
  site.	
  	
  Another	
  thing	
  that	
  is	
  great	
  about	
  YouTube	
  is	
  that	
  you	
  
can	
  find	
  videos	
  that	
  pertain	
  to	
  almost	
  any	
  niche	
  you	
  can	
  think	
  of.	
  	
  Just	
  to	
  name	
  a	
  
few,	
  you	
  can	
  find	
  videos	
  pertaining	
  to:

• Cooking

• Cartoons

• Superheroes

• Monsters

• Electronics

• Various	
  products

• Etc.	
  etc…

There	
  are	
  millions	
  and	
  millions	
  of	
  people	
  visiDng	
  this	
  site,	
  and	
  they	
  someDmes	
  
spend	
  hours	
  watching	
  videos	
  on	
  YouTube.	
  	
  This	
  is	
  a	
  traffic	
  source	
  that	
  is	
  barely	
  
beginning	
  to	
  be	
  tapped	
  into	
  because	
  a	
  lot	
  of	
  people	
  don’t	
  know	
  how	
  to,	
  or	
  don’t	
  
care	
  to,	
  uDlize	
  and	
  leverage	
  this	
  traffic.	
  	
  Therefore,	
  the	
  door	
  is	
  open	
  for	
  you	
  to	
  do	
  
so.	
  	
  

In	
  the	
  following	
  secDons	
  of	
  this	
  lesson,	
  Jay’s	
  “YouTube	
  Piggybacking	
  Method”	
  will	
  
be	
  thoroughly	
  explained.	
  	
  From	
  this	
  point	
  on,	
  try	
  to	
  think	
  about	
  YouTube	
  as	
  a	
  
source	
  of	
  traffic,	
  not	
  a	
  source	
  of	
  entertainment.	
  	
  This	
  will	
  help	
  you	
  to	
  be=er	
  learn	
  
how	
  to	
  use,	
  divert,	
  and	
  leverage	
  the	
  traffic	
  from	
  this	
  site	
  to	
  promote	
  any	
  webpage	
  
of	
  yours	
  for	
  free.	
  	
  

This	
  is	
  a	
  great	
  strategy.	
  	
  It	
  has	
  done	
  wonders	
  for	
  Jay’s	
  business,	
  and	
  it	
  can	
  for	
  
yours	
  as	
  well,	
  as	
  you	
  will	
  soon	
  come	
  to	
  understand.	
  	
  So,	
  keep	
  reading	
  in	
  order	
  to	
  



learn	
  the	
  specifics	
  of	
  how	
  you	
  can	
  uDlize	
  this	
  to	
  start	
  promoDng	
  your	
  own	
  stuff	
  
online.



Finding	
  Videos	
  in	
  Your	
  Niche
	
  	
  

As	
  previously	
  stated,	
  you	
  can	
  find	
  videos	
  related	
  to	
  just	
  about	
  every	
  niche	
  and	
  
every	
  topic	
  out	
  there.	
  	
  This	
  is	
  great	
  news	
  because	
  no	
  ma=er	
  what	
  niche	
  you	
  are	
  
currently	
  working	
  within,	
  and	
  no	
  ma=er	
  how	
  Dny	
  and	
  obscure	
  the	
  niche	
  is,	
  you	
  
will	
  be	
  able	
  to	
  find	
  videos	
  that	
  you	
  can	
  use	
  to	
  help	
  promote	
  your	
  stuff.	
  	
  This	
  can	
  
work	
  for	
  you	
  whether	
  you	
  are	
  a	
  niche	
  marketer,	
  an	
  affiliate	
  marketer,	
  a	
  Kindle	
  
author,	
  a	
  blog	
  writer,	
  etc.

You	
  can	
  search	
  for	
  videos	
  pertaining	
  to	
  a	
  parDcular	
  niche	
  simply	
  by	
  typing	
  in	
  a	
  
keyword	
  that	
  has	
  to	
  do	
  with	
  your	
  niche	
  into	
  the	
  search	
  bar	
  at	
  www.YouTube.com.	
  	
  
Say,	
  for	
  example,	
  that	
  you	
  are	
  a	
  romance	
  novelist.	
  	
  So,	
  you	
  would	
  want	
  to	
  find	
  
videos	
  that	
  people	
  are	
  watching	
  which	
  have	
  something	
  to	
  do	
  with	
  romance	
  
novels,	
  right?	
  	
  You	
  might	
  even	
  want	
  to	
  drill	
  down	
  even	
  further	
  by	
  using	
  the	
  auto-­‐
complete	
  feature	
  on	
  the	
  site.	
  	
  In	
  other	
  words,	
  as	
  popular	
  keywords	
  popup	
  
underneath	
  the	
  search	
  bar,	
  you	
  can	
  find	
  even	
  be=er	
  ideas	
  of	
  what	
  to	
  search	
  for.

When	
  you	
  type	
  ‘romance	
  novels’	
  into	
  the	
  search	
  bar	
  at,	
  some	
  of	
  the	
  following	
  
keywords	
  come	
  up:

http://www.YouTube.com
http://www.YouTube.com


• Romance	
  novels	
  trailers

• Best	
  romance	
  novels

• Velvet	
  Jones	
  romance	
  novels

• WriDng	
  romance	
  novels

You	
  could	
  click	
  into	
  any	
  one	
  of	
  these	
  and	
  check	
  out	
  the	
  results	
  that	
  you	
  get.	
  	
  
StarDng	
  out,	
  you	
  would	
  want	
  to	
  just	
  do	
  a	
  general	
  search	
  for	
  romance	
  novels.	
  	
  
Above	
  is	
  a	
  screenshot	
  of	
  the	
  videos	
  that	
  come	
  up	
  when	
  you	
  perform	
  a	
  search	
  on	
  
the	
  words	
  ‘romance	
  novels’.	
  	
  One	
  of	
  these	
  is	
  Dtled	
  ‘Dangerous	
  Books	
  for	
  Girls:	
  	
  
The	
  Best	
  ReputaDon	
  of	
  Romance	
  Novels	
  Explained’.	
  	
  This	
  book	
  has	
  go=en	
  over	
  
8,700	
  views	
  in	
  a	
  year’s	
  Dme.

Another	
  video	
  that	
  is	
  listed	
  is	
  Dtled	
  ‘Harlequin	
  60th	
  Anniversary	
  Cover	
  Shoot’	
  and	
  
it	
  has	
  had	
  19,055	
  views.	
  	
  Another	
  one	
  to	
  take	
  note	
  of	
  is	
  a	
  video	
  by	
  a	
  blogger.	
  	
  It	
  is	
  
Dtled	
  ‘COFFEH:	
  Romance	
  Novels’	
  and	
  it	
  has	
  received	
  16,857	
  views.	
  	
  There	
  is	
  yet	
  
another	
  video,	
  simply	
  Dtled	
  ‘Romance	
  Novel’,	
  which	
  has	
  received	
  116,627	
  views.	
  	
  
So,	
  as	
  you	
  can	
  see,	
  there	
  are	
  lots	
  of	
  videos	
  in	
  this	
  niche	
  and	
  lots	
  of	
  people	
  



watching	
  these	
  videos.	
  	
  Plus,	
  this	
  is	
  only	
  one	
  keyword	
  term;	
  there	
  are	
  a	
  lot	
  more	
  
keywords	
  ler	
  to	
  check	
  out.

How	
  about	
  if	
  you	
  wrote	
  a	
  Kindle	
  book	
  about	
  how	
  to	
  build	
  a	
  chicken	
  coop,	
  or	
  
maybe	
  you	
  are	
  selling	
  an	
  affiliate	
  product	
  that	
  shows	
  people	
  how	
  to	
  build	
  one?	
  	
  
Do	
  you	
  think	
  there	
  would	
  be	
  any	
  videos	
  related	
  to	
  that?	
  	
  Sure	
  there	
  would	
  be.	
  	
  	
  
Some	
  of	
  the	
  suggested	
  keywords	
  in	
  this	
  case	
  are:

• Chicken	
  coops	
  designs

• Chicken	
  coop	
  plans

• Chicken	
  coops	
  and	
  runs

• Chicken	
  coop	
  construcDon

A	
  search	
  for	
  the	
  term	
  ‘chicken	
  coop’	
  yields	
  a	
  surprising	
  number	
  of	
  videos.	
  	
  One	
  of	
  
the	
  videos	
  that	
  come	
  up	
  in	
  the	
  result	
  is	
  ‘How	
  to	
  Build	
  a	
  Chicken	
  Coop’.	
  	
  It	
  has	
  had	
  
246,	
  454	
  views	
  in	
  just	
  two	
  years.	
  	
  That’s	
  almost	
  a	
  quarter	
  of	
  a	
  million	
  views.	
  	
  
Further	
  on	
  down	
  the	
  list	
  is	
  ‘The	
  Best	
  Chicken	
  Coop	
  –	
  Wichita	
  Cabin	
  Coop’.	
  	
  This	
  
video	
  has	
  received	
  237,840	
  views	
  in	
  just	
  one	
  year.	
  	
  Finally,	
  ‘The	
  UlDmate	
  Chicken	
  
Coop’,	
  posted	
  3	
  years	
  ago,	
  has	
  had	
  395,807	
  views	
  in	
  that	
  Dme.	
  	
  The	
  people	
  that	
  
are	
  watching	
  these	
  videos	
  are	
  obviously	
  interested	
  in	
  gejng	
  informaDon	
  about	
  
how	
  to	
  build	
  a	
  chicken	
  coop.	
  	
  So,	
  wouldn’t	
  you	
  think	
  that	
  they	
  would	
  be	
  
interested	
  in	
  an	
  eBook	
  or	
  your	
  affiliate	
  product	
  related	
  to	
  this	
  as	
  well?

What	
  if	
  you	
  have	
  a	
  Kindle	
  book	
  related	
  to	
  yoga?	
  	
  What	
  if	
  you’re	
  an	
  affiliate	
  
marketer	
  promoDng	
  a	
  ClickBank	
  product	
  related	
  to	
  yoga,	
  or	
  maybe	
  you	
  have	
  a	
  
blog	
  or	
  a	
  Facebook	
  page	
  about	
  yoga	
  that	
  you	
  are	
  trying	
  to	
  drive	
  traffic	
  to?	
  	
  What	
  if	
  
you	
  were	
  a	
  yoga	
  instructor	
  and	
  you	
  wanted	
  to	
  send	
  people	
  to	
  your	
  businesses	
  
webpage?	
  	
  You	
  may	
  even	
  have	
  an	
  informaDon	
  product	
  related	
  to	
  yoga	
  on	
  a	
  site	
  
like	
  uDemy	
  and	
  you	
  would	
  like	
  to	
  generate	
  some	
  traffic.	
  	
  So,	
  let’s	
  check	
  out	
  what	
  
the	
  search	
  results	
  yield	
  for	
  this	
  topic.

There	
  are	
  a	
  lot	
  of	
  videos	
  about	
  Yoga	
  that	
  are	
  gejng	
  a	
  great	
  deal	
  of	
  views.	
  	
  For	
  
instance,	
  there	
  is	
  a	
  Jillian	
  Michaels	
  video	
  that	
  has	
  go=en	
  2,357,597.	
  	
  Another	
  one	
  
Dtled	
  ’20	
  Minute	
  Weight	
  Loss	
  &	
  Fatburining	
  Yoga	
  Workout!’	
  has	
  go=en	
  1,797,227	
  



views.	
  	
  ‘Yoga	
  42	
  min.	
  full	
  class	
  ~	
  Hath	
  Yoga	
  Flow	
  3’	
  has	
  go=en	
  937,741	
  view.	
  	
  One,	
  
Dtled	
  ‘Bikini	
  Body	
  Ready	
  –	
  ProvocaDve	
  Yoga	
  #2’,	
  was	
  only	
  posted	
  a	
  day	
  at	
  the	
  Dme	
  
this	
  search	
  was	
  performed,	
  and	
  it	
  had	
  already	
  go=en	
  7,537	
  views.	
  	
  So,	
  just	
  in	
  a	
  24-­‐
hour	
  period	
  of	
  Dme,	
  this	
  video	
  was	
  seen	
  over	
  7,500	
  Dmes.	
  	
  That	
  is	
  awesome!	
  This	
  
is	
  exactly	
  the	
  kind	
  of	
  thing	
  that	
  you	
  want	
  to	
  look	
  for.

In	
  the	
  next	
  secDon,	
  you	
  are	
  going	
  to	
  learn	
  how	
  you	
  can	
  leverage	
  these	
  videos	
  that	
  
are	
  gejng	
  hundreds	
  of	
  thousands	
  and	
  someDmes	
  even	
  millions	
  of	
  views.	
  	
  You	
  
can	
  harness	
  this	
  traffic	
  and	
  funnel	
  it	
  to	
  a	
  webpage,	
  a	
  Kindle	
  book,	
  and	
  even	
  an	
  
affiliate	
  offer	
  of	
  your	
  own.	
  	
  So,	
  keep	
  reading	
  to	
  learn	
  more.



The	
  YouTube	
  Piggybacking	
  Method	
  Explained

At	
  this	
  point	
  you	
  may	
  be	
  wondering	
  ‘How	
  can	
  I	
  possibly	
  use	
  these	
  videos	
  that	
  
other	
  people	
  have	
  created	
  to	
  my	
  advantage?’	
  and	
  ‘How	
  can	
  I	
  leverage	
  some	
  of	
  
the	
  traffic	
  that	
  these	
  popular	
  videos	
  are	
  generaDng	
  and	
  divert	
  that	
  traffic	
  to	
  my	
  
own	
  products?’	
  	
  This	
  is	
  actually	
  pre=y	
  easy	
  to	
  do.	
  	
  	
  You	
  can	
  simply	
  do	
  that	
  by	
  
posDng	
  a	
  link	
  in	
  the	
  video’s	
  descripDon.	
  	
  

Some	
  of	
  the	
  video	
  descripDons	
  that	
  you	
  find	
  are	
  doing	
  nothing	
  more	
  than	
  
describing	
  the	
  video.	
  	
  Many	
  of	
  them	
  are	
  keyword	
  opDmized	
  though.	
  	
  In	
  other	
  
words,	
  some	
  of	
  the	
  creators	
  of	
  these	
  videos	
  have	
  actually	
  included	
  keywords	
  in	
  
their	
  descripDon.	
  	
  The	
  descripDons	
  for	
  the	
  yoga	
  videos,	
  for	
  example,	
  oren	
  include	
  



keywords	
  like	
  ‘yoga’,	
  ‘lose	
  fat’,	
  ‘belly	
  fat’,	
  and	
  ‘burn	
  fat’.	
  	
  These	
  are	
  all	
  keywords	
  
that	
  these	
  video	
  creators	
  are	
  trying	
  to	
  rank	
  for	
  inside	
  of	
  the	
  YouTube	
  search	
  
engine,	
  inside	
  of	
  Google,	
  etc.

A	
  lot	
  of	
  these	
  video	
  creators	
  actually	
  include	
  a	
  link	
  which	
  directs	
  traffic	
  out	
  of	
  
YouTube	
  to	
  a	
  webpage	
  of	
  their	
  own.	
  	
  They	
  may	
  even	
  link	
  out	
  to	
  a	
  product,	
  to	
  a	
  
service,	
  to	
  their	
  business’	
  Facebook,	
  to	
  a	
  squeeze	
  page,	
  and	
  so	
  on.	
  	
  For	
  example,	
  
in	
  the	
  picture	
  above	
  there	
  is	
  a	
  video	
  Dtled	
  ‘Ellio=	
  in	
  Yoga	
  class	
  (iphone	
  video)’.	
  	
  
This	
  video’s	
  creator	
  has	
  included	
  a	
  link	
  in	
  his	
  descripDon.	
  	
  	
  Actually,	
  his	
  descripDon	
  
only	
  includes	
  the	
  keywords	
  ‘yoga	
  for	
  strength’	
  and	
  the	
  link	
  to	
  the	
  page.	
  	
  

When	
  you	
  click	
  on	
  this	
  link	
  you	
  are	
  taken	
  to	
  a	
  webpage	
  for	
  a	
  product	
  that	
  he	
  is	
  
either	
  selling	
  on	
  his	
  own	
  or	
  one	
  that	
  he	
  is	
  selling	
  as	
  an	
  affiliate.	
  	
  	
  So,	
  this	
  video	
  
creator	
  is	
  also	
  a	
  marketer.	
  	
  He	
  is	
  using	
  this	
  video	
  to	
  take	
  advantage	
  of	
  the	
  viral	
  
traffic	
  available	
  from	
  YouTube	
  by	
  placing	
  this	
  link	
  in	
  the	
  video’s	
  descripDon.	
  	
  This	
  
video	
  has	
  had	
  7,038	
  views	
  in	
  less	
  than	
  24	
  hours.	
  	
  Surely	
  many	
  of	
  the	
  people	
  who	
  
have	
  viewed	
  this	
  video	
  have	
  clicked	
  on	
  the	
  link	
  in	
  this	
  descripDon.	
  	
  You	
  can	
  see	
  a	
  
screenshot	
  of	
  this	
  website	
  below.



Obviously,	
  this	
  marketer	
  is	
  doing	
  a	
  very	
  wise	
  thing	
  by	
  diverDng	
  all	
  of	
  this	
  traffic	
  to	
  
this	
  webpage,	
  sales	
  page,	
  affiliate	
  offer,	
  or	
  whatever	
  it	
  may	
  be.	
  	
  This	
  is	
  the	
  same	
  
strategy	
  that	
  is	
  being	
  recommended	
  to	
  you	
  in	
  this	
  training.	
  	
  The	
  only	
  difference	
  is	
  
that	
  you	
  don’t	
  actually	
  have	
  to	
  make	
  your	
  own	
  video	
  to	
  do	
  this.

You	
  may	
  be	
  asking	
  yourself	
  ‘How	
  could	
  I	
  possibly	
  do	
  this	
  without	
  making	
  my	
  
video?	
  	
  I	
  don’t	
  have	
  access	
  to	
  leave	
  a	
  link	
  on	
  someone	
  else’s	
  page?’	
  	
  That	
  is	
  true,	
  
you	
  don’t	
  have	
  access,	
  but	
  you	
  absolutely	
  can	
  get	
  a	
  link	
  posted	
  on	
  someone	
  else’s	
  
page,	
  and	
  you	
  will	
  soon	
  learn	
  that	
  this	
  is	
  easier	
  than	
  you	
  might	
  think.	
  	
  The	
  
following	
  is	
  a	
  case	
  study	
  that	
  will	
  serve	
  as	
  an	
  example	
  of	
  how	
  this	
  is	
  done:

Case	
  Study	
  –	
  The	
  Cat	
  that	
  Hiccups	
  and	
  Farts	
  at	
  the	
  Same	
  Time

No,	
  this	
  isn’t	
  a	
  case	
  study	
  on	
  how	
  a	
  cat	
  is	
  able	
  to	
  hiccup	
  and	
  fart	
  at	
  the	
  same	
  Dme.	
  	
  
It	
  is	
  a	
  case	
  study	
  about	
  how	
  a	
  cat	
  that	
  hiccups	
  and	
  farts	
  at	
  the	
  same	
  Dme	
  can	
  do	
  



wonders	
  for	
  your	
  business.	
  	
  You	
  see,	
  Jay	
  found	
  a	
  hilarious	
  video	
  on	
  YouTube	
  one	
  
day.	
  	
  It	
  was	
  Dtled	
  ‘Cat	
  that	
  Hiccups	
  and	
  Farts	
  at	
  the	
  Same	
  Time’.	
  	
  

Okay,	
  this	
  may	
  not	
  seem	
  like	
  highbrow	
  entertainment	
  to	
  some,	
  but	
  if	
  you	
  look	
  at	
  
the	
  screenshot	
  above,	
  you	
  will	
  see	
  that	
  this	
  video	
  has	
  actually	
  had	
  2,582,872	
  
views.	
  	
  Jay	
  has	
  researched	
  this,	
  and	
  he	
  has	
  found	
  that	
  this	
  video	
  is	
  gejng	
  
3,000-­‐4,000	
  views	
  a	
  day.	
  	
  So,	
  this	
  video	
  is	
  generaDng	
  a	
  lot	
  of	
  traffic.	
  	
  

It	
  is	
  uncertain	
  how	
  people	
  coming	
  across	
  this	
  video	
  exactly.	
  	
  They	
  may	
  be	
  
searching	
  for	
  ‘funny	
  fart	
  videos’	
  or	
  something	
  like	
  that.	
  	
  How	
  they	
  are	
  finding	
  it	
  
isn’t	
  half	
  as	
  important	
  to	
  Jay	
  as	
  the	
  fact	
  that	
  there	
  are	
  lots	
  and	
  lots	
  of	
  people	
  
clicking	
  to	
  watch	
  it	
  and	
  they	
  are	
  all	
  seeing	
  his	
  link	
  in	
  the	
  descripDon.	
  	
  So,	
  how	
  did	
  
he	
  get	
  his	
  link	
  there?	
  	
  Jay	
  actually	
  rented	
  this	
  video	
  descripDon	
  from	
  this	
  video’s	
  
creator.

The	
  video’s	
  creator,	
  listed	
  as	
  zachary961,	
  was	
  more	
  than	
  willing	
  to	
  allow	
  Jay	
  to	
  do	
  
this.	
  	
  You	
  would	
  be	
  surprised	
  how	
  many	
  other	
  video	
  creators	
  would	
  be	
  just	
  as	
  
happy	
  to	
  let	
  you	
  do	
  something	
  like	
  this.	
  	
  Later	
  on	
  in	
  this	
  training,	
  you	
  are	
  going	
  to	
  
learn	
  exactly	
  how	
  Jay	
  went	
  about	
  making	
  this	
  request.	
  	
  

This	
  link,	
  which	
  Jay	
  refers	
  to	
  as	
  his	
  ‘power	
  link’,	
  directs	
  people	
  to	
  a	
  Kindle	
  book	
  
series	
  of	
  his.	
  	
  One	
  of	
  the	
  books	
  in	
  this	
  series	
  is	
  called	
  Ninja	
  Farts.	
  	
  All	
  of	
  the	
  books	
  
in	
  this	
  series	
  are	
  popular,	
  but	
  much	
  of	
  their	
  popularity	
  can	
  be	
  a=ributed	
  to	
  this	
  
‘power	
  link’.	
  	
  

Hopefully	
  you	
  can	
  see	
  that	
  no	
  ma=er	
  how	
  obscure	
  your	
  book	
  Dtle,	
  your	
  affiliate	
  
product,	
  or	
  your	
  overall	
  niche	
  is	
  you	
  can	
  find	
  YouTube	
  videos	
  that	
  are	
  very	
  
closely-­‐related.	
  	
  Furthermore,	
  no	
  ma=er	
  what	
  the	
  subject	
  or	
  topic,	
  you	
  can	
  
usually	
  find	
  videos	
  that	
  have	
  had	
  lots	
  of	
  views.	
  	
  There	
  are	
  a	
  lot	
  of	
  videos	
  on	
  this	
  
site	
  that	
  generate	
  lots	
  of	
  traffic	
  every	
  day,	
  and	
  they	
  are	
  usually	
  posted	
  with	
  no	
  
other	
  intent	
  than	
  for	
  entertainment	
  or	
  informaDon	
  purposes.	
  	
  So,	
  if	
  no	
  one	
  else	
  is	
  
uDlizing	
  them	
  to	
  make	
  sales,	
  why	
  not	
  be	
  the	
  one	
  to	
  do	
  so?

Videos	
  such	
  as	
  the	
  one	
  above	
  can	
  present	
  great	
  opportuniDes	
  if	
  they	
  are	
  uDlized	
  
correctly.	
  	
  Again,	
  all	
  you	
  have	
  to	
  do	
  is	
  find	
  the	
  right	
  video,	
  contact	
  the	
  video’s	
  
creator,	
  and	
  simply	
  ask	
  them	
  to	
  place	
  a	
  link	
  in	
  their	
  video’s	
  descripDon.	
  	
  In	
  the	
  



next	
  secDon,	
  you	
  will	
  come	
  to	
  understand	
  exactly	
  how	
  Jay	
  went	
  about	
  this	
  and	
  
how	
  easy	
  it	
  would	
  be	
  for	
  you	
  to	
  do	
  essenDally	
  the	
  same	
  thing.	
  	
  	
  	
  	
  



How	
  to	
  Select	
  Appropriate	
  Videos

For	
  demonstraDon	
  purposes,	
  we	
  are	
  going	
  to	
  sDck	
  with	
  ‘yoga’	
  as	
  our	
  niche	
  of	
  
choice.	
  	
  This	
  is	
  a	
  fairly	
  popular	
  niche,	
  so	
  there	
  are	
  a	
  lot	
  of	
  videos	
  made	
  for	
  this	
  
niche	
  that	
  would	
  be	
  perfect	
  to	
  use	
  for	
  the	
  purpose	
  of	
  generaDng	
  traffic.	
  	
  In	
  this	
  
porDon	
  of	
  the	
  training,	
  you	
  are	
  going	
  to	
  be	
  taught	
  how	
  to	
  disDnguish	
  between	
  the	
  
videos	
  that	
  would	
  be	
  good	
  to	
  uDlize	
  and	
  the	
  videos	
  that	
  you	
  shouldn’t	
  even	
  waste	
  
your	
  Dme	
  with	
  because	
  they	
  are	
  not	
  appropriate	
  to	
  use	
  for	
  one	
  reason	
  or	
  
another.

To	
  begin,	
  let’s	
  take	
  a	
  look	
  at	
  ‘Jillian	
  Michaels:	
  Yoga	
  Meltdown	
  Level	
  1’.	
  	
  Now,	
  what	
  
we	
  are	
  going	
  to	
  be	
  doing	
  in	
  this	
  system	
  is	
  we	
  are	
  going	
  to	
  be	
  approaching	
  some	
  of	
  
these	
  video	
  creators	
  and	
  requesDng	
  to	
  rent	
  a	
  spot	
  in	
  his	
  or	
  her	
  video	
  descripDon.	
  	
  
This	
  way	
  we	
  can	
  place	
  our	
  link	
  prominently	
  at	
  the	
  beginning	
  of	
  the	
  descripDon.



When	
  you	
  find	
  a	
  video	
  that	
  you	
  think	
  might	
  work,	
  the	
  first	
  thing	
  you	
  should	
  ask	
  
yourself	
  is	
  ‘Is	
  this	
  a	
  video	
  that	
  is	
  generaDng	
  a	
  lot	
  of	
  traffic?’	
  	
  The	
  Jillian	
  Michaels	
  
video,	
  pictured	
  above,	
  has	
  over	
  two	
  million	
  views.	
  	
  Over	
  11,000	
  people	
  have	
  given	
  
it	
  a	
  thumbs-­‐up,	
  and	
  only	
  468	
  have	
  given	
  it	
  a	
  thumbs-­‐down.	
  	
  Lots	
  of	
  people	
  are	
  
finding	
  this	
  video	
  one	
  way	
  or	
  another.	
  	
  Though	
  it	
  is	
  uncertain	
  how	
  it’s	
  happening,	
  
the	
  number	
  of	
  views	
  tells	
  us	
  that	
  this	
  video	
  is	
  gejng	
  traffic.	
  	
  

There	
  is	
  no	
  reason	
  to	
  mess	
  with	
  a	
  video	
  that	
  isn’t	
  gejng	
  traffic.	
  	
  If	
  you	
  see	
  a	
  video	
  
that	
  has	
  been	
  up	
  for	
  four	
  or	
  five	
  years,	
  and	
  they	
  only	
  have	
  a	
  couple	
  of	
  thousand	
  
views,	
  that’s	
  probably	
  not	
  going	
  to	
  be	
  a	
  good	
  candidate	
  for	
  this	
  system.	
  	
  On	
  the	
  
other	
  hand,	
  if	
  a	
  video	
  has	
  been	
  up	
  for	
  a	
  day	
  or	
  two	
  and	
  it	
  already	
  has	
  had	
  a	
  couple	
  
of	
  thousand	
  views,	
  that	
  is	
  worth	
  checking	
  into.

You	
  can	
  get	
  an	
  idea	
  of	
  how	
  many	
  views	
  a	
  video	
  is	
  gejng	
  per	
  day	
  by	
  looking	
  at	
  the	
  
day	
  that	
  it	
  was	
  published.	
  	
  The	
  day	
  a	
  video	
  was	
  published	
  is	
  always	
  shown	
  right	
  
above	
  the	
  video’s	
  descripDon.	
  	
  The	
  Jillian	
  Michaels	
  yoga	
  video	
  shown	
  above	
  was	
  
published	
  on	
  March	
  14,	
  2012.	
  	
  So,	
  it	
  was	
  published	
  a	
  li=le	
  over	
  a	
  year	
  ago.	
  	
  
Therefore,	
  just	
  to	
  get	
  a	
  good	
  esDmaDon,	
  you	
  would	
  divide	
  the	
  video’s	
  number	
  of	
  
views	
  by	
  365.	
  	
  According	
  to	
  Jay’s	
  calculaDon,	
  this	
  video	
  is	
  gejng	
  over	
  6,300	
  views	
  
per	
  day,	
  which	
  is	
  awesome!

Generally,	
  Jay	
  looks	
  for	
  video	
  that	
  are	
  gejng	
  at	
  least	
  a	
  hundred	
  views	
  a	
  day,	
  
although	
  he	
  would	
  much	
  rather	
  find	
  videos	
  that	
  are	
  receiving	
  500-­‐1,000	
  views	
  a	
  
day.	
  	
  Of	
  course,	
  this	
  depends	
  on	
  your	
  niche.	
  	
  The	
  more	
  obscure	
  a	
  niche	
  is,	
  the	
  less	
  
views	
  a	
  video	
  in	
  that	
  niche	
  will	
  be	
  receiving.	
  	
  

So	
  that’s	
  the	
  first	
  thing	
  that	
  you	
  check.	
  	
  Is	
  this	
  video	
  gejng	
  traffic?	
  	
  In	
  this	
  
parDcular	
  case,	
  the	
  answer	
  is	
  ‘yes’.	
  	
  The	
  second	
  thing	
  that	
  you’re	
  going	
  to	
  check	
  
for	
  is	
  whether	
  or	
  not	
  there	
  is	
  already	
  a	
  link	
  in	
  the	
  descripDon.	
  	
  In	
  actuality,	
  you	
  
should	
  probably	
  check	
  for	
  this	
  first	
  because	
  if	
  there	
  already	
  is	
  a	
  link,	
  then	
  you	
  are	
  
probably	
  not	
  going	
  to	
  be	
  able	
  to	
  use	
  it.	
  	
  It	
  is	
  just	
  not	
  likely	
  that	
  the	
  video’s	
  creator	
  
is	
  going	
  to	
  want	
  to	
  swap	
  out	
  their	
  own	
  link	
  for	
  yours.	
  	
  If	
  there	
  is	
  already	
  a	
  link	
  
placed	
  in	
  the	
  descripDon,	
  then	
  you	
  should	
  automaDcally	
  disqualify	
  that	
  video	
  as	
  
one	
  which	
  you	
  would	
  be	
  able	
  to	
  use.



Based	
  upon	
  the	
  two	
  criteria	
  given	
  thus	
  far,	
  the	
  Jillian	
  Michaels	
  yoga	
  video	
  that	
  we	
  
are	
  using	
  as	
  an	
  example	
  would	
  be	
  a	
  pre=y	
  good	
  candidate	
  for	
  a	
  video	
  to	
  use.	
  	
  So,	
  
you	
  could	
  approach	
  this	
  video’s	
  creator	
  and	
  request	
  that	
  they	
  put	
  your	
  link	
  in	
  
their	
  video’s	
  descripDon.	
  	
  You	
  may	
  want	
  to	
  offer	
  them	
  around	
  $10-­‐$15	
  for	
  lejng	
  
you	
  do	
  this.	
  	
  Although,	
  you	
  would	
  be	
  surprised	
  at	
  how	
  many	
  people	
  are	
  willing	
  to	
  
do	
  this	
  for	
  you	
  for	
  free.	
  	
  There	
  is	
  one	
  more	
  thing	
  to	
  think	
  about	
  before	
  moving	
  
forward	
  though.

This	
  parDcular	
  video	
  is	
  a	
  Jillian	
  Michaels	
  video.	
  	
  Jillian	
  Michaels	
  is	
  sort	
  of	
  a	
  big-­‐Dme	
  
fitness	
  guru.	
  	
  She	
  is	
  on	
  a	
  TV	
  show	
  called	
  The	
  Biggest	
  Loser,	
  she	
  is	
  branded,	
  she	
  has	
  
her	
  own	
  line	
  of	
  fitness	
  gear,	
  etc.	
  	
  So,	
  maybe	
  this	
  isn’t	
  such	
  a	
  great	
  candidate.	
  	
  If	
  
Jillian	
  Michaels	
  wanted	
  a	
  link	
  in	
  the	
  video’s	
  descripDon,	
  then	
  she	
  would	
  probably	
  
put	
  one	
  in	
  herself.	
  	
  In	
  addiDon	
  to	
  that,	
  it	
  is	
  highly	
  unlikely	
  that	
  Jillian	
  Michaels	
  
would	
  even	
  respond	
  to	
  a	
  request	
  such	
  as	
  this,	
  especially	
  if	
  you	
  were	
  only	
  offering	
  
$10-­‐$15	
  to	
  do	
  so.	
  	
  Therefore,	
  this	
  video	
  is	
  probably	
  not	
  going	
  to	
  work	
  for	
  this	
  
YouTube	
  piggybacking	
  system.

The	
  next	
  video,	
  ‘Yoga	
  42	
  min.	
  full	
  class	
  ~	
  Hatha	
  Yoga	
  Flow	
  3’,	
  is	
  gejng	
  very	
  good	
  
amounts	
  of	
  traffic.	
  	
  It	
  has	
  had	
  939,542	
  views,	
  and	
  it	
  was	
  uploaded	
  in	
  2009.	
  	
  So,	
  it	
  
is	
  gejng	
  roughly	
  750	
  views	
  every	
  day,	
  which	
  is	
  cool.	
  	
  So,	
  it	
  would	
  be	
  good	
  to	
  use,	
  
except	
  for	
  the	
  fact	
  that	
  there	
  is	
  already	
  a	
  link	
  in	
  the	
  video’s	
  descripDon.	
  	
  There	
  is	
  
no	
  reason	
  to	
  even	
  bother	
  contacDng	
  the	
  creator	
  of	
  this	
  video	
  because	
  they	
  are	
  
unlikely	
  to	
  want	
  to	
  change	
  out	
  the	
  links	
  that	
  are	
  already	
  there,	
  and	
  even	
  if	
  they	
  
were	
  willing	
  to,	
  they	
  would	
  probably	
  be	
  a	
  high	
  cost	
  involved.



Now,	
  let’s	
  look	
  at	
  ’20	
  Minute	
  Weight	
  Loss	
  &	
  Fatburning	
  Yoga	
  Workout!’	
  	
  You	
  can	
  
see	
  in	
  the	
  picture	
  above,	
  that	
  the	
  username	
  of	
  the	
  creator	
  of	
  this	
  video	
  is	
  
‘sadienardini’.	
  	
  You	
  will	
  probably	
  also	
  noDce	
  that	
  this	
  video	
  has	
  had	
  nearly	
  two	
  
million	
  views.	
  	
  This	
  video	
  was	
  uploaded	
  on	
  July	
  12,	
  2011.	
  	
  So,	
  it	
  has	
  go=en	
  an	
  
average	
  of	
  nearly	
  a	
  million	
  views	
  per	
  year.	
  	
  Finally,	
  if	
  you	
  were	
  to	
  look	
  at	
  the	
  
video’s	
  descripDon,	
  you	
  would	
  see	
  that	
  there	
  is	
  no	
  exisDng	
  link.	
  	
  So,	
  this	
  would	
  be	
  
a	
  really	
  great	
  video	
  to	
  uDlize.	
  	
  Therefore,	
  if	
  you	
  were	
  in	
  the	
  yoga	
  niche,	
  
‘sadienardini’	
  would	
  be	
  a	
  prime	
  candidate	
  to	
  approach	
  with	
  a	
  request	
  to	
  rent	
  the	
  
descripDon	
  on	
  this	
  page.

You	
  should	
  now	
  have	
  a	
  pre=y	
  good	
  idea	
  about	
  how	
  to	
  tell	
  if	
  a	
  video	
  is	
  suitable	
  for	
  
your	
  needs	
  or	
  not.	
  	
  Later	
  on	
  in	
  the	
  training,	
  you	
  will	
  learn	
  exactly	
  how	
  Jay	
  contacts	
  
these	
  video	
  trainers,	
  so	
  don’t	
  let	
  that	
  worry	
  you.	
  	
  It’s	
  painless,	
  it’s	
  easy,	
  and	
  you	
  
can	
  do	
  it	
  right	
  through	
  the	
  messaging	
  system	
  on	
  YouTube.	
  	
  In	
  addiDon,	
  it	
  really	
  
shouldn’t	
  cost	
  you	
  very	
  much	
  to	
  tap	
  into	
  this	
  YouTube	
  traffic	
  either.



Recording	
  &	
  Tracking	
  Video	
  Data

Before	
  we	
  move	
  on	
  to	
  learning	
  how	
  to	
  contact	
  these	
  video	
  creators	
  and	
  offer	
  
them	
  $10	
  or	
  $15	
  to	
  put	
  your	
  link	
  in	
  their	
  descripDon,	
  let’s	
  take	
  a	
  moment	
  to	
  learn	
  
how	
  to	
  organize	
  the	
  informaDon	
  that	
  we	
  find.	
  	
  You	
  can	
  certainly	
  find	
  videos	
  and	
  
contact	
  these	
  video	
  creators	
  one	
  at	
  a	
  Dme,	
  but	
  it	
  is	
  faster	
  if	
  you	
  gather	
  some	
  
videos	
  first	
  and	
  then	
  contact	
  several	
  video	
  creators	
  all	
  at	
  once.	
  	
  Plus,	
  if	
  you	
  record	
  
your	
  data,	
  you	
  can	
  make	
  sure	
  that	
  you	
  are	
  not	
  contacDng	
  the	
  same	
  person	
  twice.	
  	
  

It	
  is	
  really	
  easy	
  to	
  track	
  this	
  informaDon.	
  	
  You	
  can	
  use	
  a	
  spreadsheet	
  to	
  do	
  so.	
  	
  
Don’t	
  forget	
  that	
  if	
  you	
  don’t	
  have	
  Excel	
  or	
  another	
  program	
  like	
  this,	
  you	
  can	
  
always	
  use	
  Google	
  Drive.	
  	
  To	
  begin,	
  you	
  will	
  want	
  to	
  Dtle	
  your	
  columns	
  as	
  follows:

• Video	
  Name

• URL

• Upload	
  Date

• Total	
  Number	
  of	
  Views



• DescripDon	
  Link?

• Name	
  of	
  Contact

• Date	
  Contacted

You	
  can	
  simply	
  copy	
  and	
  paste	
  the	
  video	
  name,	
  URL,	
  Upload	
  Date,	
  and	
  the	
  other	
  
informaDon	
  from	
  the	
  site	
  into	
  the	
  spreadsheet.	
  	
  This	
  is	
  easy	
  enough	
  to	
  do	
  
yourself,	
  but	
  Jay	
  actually	
  has	
  a	
  piece	
  of	
  sorware	
  that	
  pulls	
  this	
  informaDon	
  for	
  
him.	
  	
  This	
  saves	
  him	
  a	
  ton	
  of	
  Dme.	
  	
  The	
  informaDon	
  in	
  the	
  spreadsheet	
  above	
  was	
  
gathered	
  for	
  the	
  keyword	
  ‘yoga’.	
  	
  So,	
  this	
  is	
  the	
  informaDon	
  gathered	
  for	
  the	
  
example	
  that	
  was	
  used	
  above.	
  	
  

All	
  of	
  this	
  informaDon	
  was	
  gathered	
  instantly	
  by	
  the	
  program.	
  	
  One	
  of	
  the	
  
columns	
  informs	
  the	
  user	
  of	
  whether	
  or	
  not	
  there	
  is	
  already	
  a	
  link.	
  	
  Obviously,	
  this	
  
is	
  very	
  helpful.	
  	
  If	
  the	
  answer	
  is	
  ‘Yes’	
  then	
  Jay	
  knows	
  not	
  to	
  waste	
  his	
  Dme	
  on	
  it.	
  	
  
However,	
  if	
  the	
  spreadsheet	
  says	
  that	
  there	
  is	
  no	
  link,	
  Jay	
  takes	
  the	
  URL,	
  plugs	
  it	
  
into	
  his	
  browser,	
  and	
  checks	
  to	
  see	
  if	
  it	
  is	
  appropriate.	
  	
  In	
  fact,	
  he	
  usually	
  checks	
  
out	
  several	
  at	
  one	
  Dme.	
  	
  He	
  will	
  usually	
  check	
  the	
  total	
  number	
  of	
  views	
  for	
  each	
  
before	
  checking	
  out	
  these	
  videos	
  as	
  well.

Jay	
  uses	
  sorware	
  to	
  gather	
  this	
  data	
  because	
  mulDple	
  people	
  use	
  this	
  data	
  for	
  a	
  
great	
  number	
  of	
  things,	
  so	
  it	
  was	
  well	
  worth	
  the	
  cost	
  of	
  the	
  sorware.	
  	
  However,	
  if	
  
you	
  are	
  only	
  going	
  to	
  promote	
  a	
  couple	
  of	
  different	
  products	
  in	
  a	
  couple	
  of	
  
different	
  niches,	
  it	
  really	
  wouldn’t	
  take	
  that	
  long	
  to	
  gather	
  this	
  informaDon	
  
manually.	
  	
  Of	
  course,	
  if	
  you	
  needed	
  a	
  lot	
  of	
  this	
  data	
  gathered,	
  it	
  probably	
  
wouldn’t	
  cost	
  very	
  much	
  at	
  all	
  to	
  go	
  to	
  hire	
  a	
  student	
  at	
  your	
  local	
  college	
  (or	
  
someone	
  like	
  that)	
  to	
  gather	
  this	
  informaDon	
  for	
  you.



How	
  to	
  Contact	
  Video	
  Creators	
  	
  

You	
  now	
  know	
  how	
  to	
  use	
  videos	
  to	
  generate	
  traffic,	
  you	
  know	
  how	
  to	
  choose	
  
videos	
  that	
  are	
  opDmal	
  for	
  use,	
  and	
  you	
  know	
  how	
  to	
  gather	
  data	
  about	
  these	
  
videos	
  efficiently	
  and	
  effecDvely.	
  	
  Now,	
  it	
  is	
  Dme	
  to	
  begin	
  contacDng	
  these	
  video	
  
creators.	
  	
  This	
  is	
  actually	
  really	
  easy	
  to	
  do.	
  	
  It’s	
  not	
  like	
  you	
  are	
  gejng	
  on	
  the	
  
phone	
  and	
  cold-­‐calling	
  people.	
  	
  You	
  simply	
  contact	
  them	
  through	
  YouTube’s	
  
messaging	
  system.

Before	
  you	
  start,	
  it	
  is	
  important	
  to	
  understand	
  that	
  you	
  are	
  not	
  going	
  to	
  get	
  a	
  
reply	
  back	
  every	
  Dme	
  you	
  contact	
  one	
  of	
  these	
  video	
  creators.	
  	
  Furthermore,	
  if	
  
they	
  do	
  reply	
  to	
  your	
  message,	
  you	
  are	
  not	
  going	
  to	
  get	
  a	
  ‘yes’	
  every	
  Dme.	
  	
  
Therefore,	
  it	
  is	
  important	
  that	
  you	
  find	
  more	
  than	
  one	
  video	
  and	
  contact	
  more	
  
than	
  one	
  video	
  creator.	
  	
  

You	
  may	
  get	
  a	
  reply	
  from	
  one	
  out	
  of	
  ten	
  of	
  these	
  video	
  creators.	
  	
  A	
  lot	
  of	
  that	
  is	
  
actually	
  because	
  YouTube’s	
  messaging	
  system	
  isn’t	
  the	
  best	
  in	
  the	
  world.	
  	
  People	
  
aren’t	
  used	
  to	
  receiving	
  messages	
  from	
  YouTube,	
  and	
  people	
  have	
  a	
  tendency	
  to	
  
miss	
  these	
  messages	
  in	
  their	
  email	
  for	
  whatever	
  reason.

In	
  order	
  to	
  do	
  this	
  successfully,	
  you	
  do	
  have	
  to	
  have	
  a	
  li=le	
  bit	
  of	
  tenacity.	
  	
  You’ll	
  
have	
  to	
  be	
  persistent	
  with	
  this	
  message.	
  	
  In	
  fact,	
  it	
  is	
  recommended	
  that	
  you	
  
reach	
  out	
  to	
  at	
  least	
  20	
  video	
  creators	
  at	
  a	
  Dme.	
  	
  More	
  than	
  likely	
  at	
  least	
  one	
  of	
  
them	
  will	
  get	
  back	
  to	
  you	
  with	
  either	
  a	
  ‘yes’	
  or	
  a	
  ‘no’.	
  	
  This	
  sounds	
  daunDng,	
  but	
  
really	
  it’s	
  not,	
  especially	
  if	
  you	
  use	
  the	
  same	
  message	
  over	
  and	
  over	
  again.	
  	
  

Say	
  that	
  you	
  wanted	
  to	
  connect	
  with	
  sadienardini,	
  the	
  video	
  creator	
  we	
  
discovered	
  in	
  the	
  last	
  session	
  of	
  the	
  training,	
  and	
  ask	
  her	
  if	
  she	
  would	
  be	
  willing	
  to	
  
put	
  your	
  link	
  in	
  her	
  descripDon.	
  	
  Again,	
  that	
  is	
  what	
  the	
  whole	
  method	
  is	
  about.	
  	
  
Once	
  you	
  get	
  your	
  link	
  put	
  into	
  her	
  descripDon,	
  you	
  will	
  be	
  able	
  to	
  begin	
  
siphoning	
  some	
  of	
  the	
  traffic	
  that	
  has	
  found	
  its	
  way	
  to	
  this	
  video	
  and	
  direcDng	
  it	
  
to	
  a	
  squeeze	
  page,	
  a	
  Kindle	
  eBook,	
  an	
  affiliate	
  product,	
  etc.



Really,	
  the	
  first	
  thing	
  you	
  should	
  do	
  is	
  subscribe	
  to	
  sadienardini’s	
  channel.	
  	
  One	
  
reason	
  that	
  you	
  want	
  to	
  do	
  this	
  is	
  so	
  that	
  when	
  you	
  contact	
  her,	
  you	
  can	
  say	
  ‘Hey,	
  
I’m	
  one	
  of	
  your	
  subscribers,	
  and	
  I	
  really	
  enjoyed	
  your	
  video.’	
  	
  If	
  you	
  do	
  it	
  this	
  way,	
  
the	
  person	
  that	
  you	
  contact	
  may	
  be	
  more	
  willing	
  to	
  actually	
  reply	
  to	
  you.	
  	
  

In	
  the	
  picture	
  above,	
  right	
  underneath	
  the	
  video’s	
  Dtle,	
  you	
  will	
  see	
  the	
  video	
  
creator’s	
  name,	
  her	
  picture,	
  and	
  a	
  ‘Subscribe’	
  bu=on.	
  	
  Simply	
  click	
  on	
  this	
  bu=on	
  
and	
  you	
  will	
  immediately	
  be	
  subscribed.	
  	
  Arer	
  that	
  you	
  will	
  want	
  to	
  click	
  on	
  the	
  
video	
  creator’s	
  name,	
  which	
  is	
  located	
  directly	
  above	
  the	
  ‘Subscribe’	
  bu=on.	
  	
  In	
  
this	
  case,	
  you	
  would	
  click	
  on	
  ‘sadienardini’.	
  	
  When	
  you	
  click	
  on	
  the	
  video	
  creator’s	
  
name,	
  you	
  will	
  instantly	
  be	
  directed	
  to	
  their	
  channel.	
  	
  

This	
  parDcular	
  video	
  creator	
  is	
  very	
  acDve.	
  	
  She	
  has	
  over	
  200	
  videos	
  and	
  they	
  all	
  
look	
  very	
  well-­‐made.	
  	
  She	
  also	
  has	
  over	
  56,560	
  subscribers	
  and	
  a	
  total	
  of	
  
14,648,189	
  video	
  views.	
  	
  This	
  is	
  not	
  Sadie’s	
  first	
  Dme	
  around	
  the	
  block,	
  obviously.	
  	
  
Now,	
  whether	
  or	
  not	
  that	
  is	
  in	
  your	
  favor	
  in	
  regards	
  to	
  her	
  replying	
  to	
  your	
  



message	
  and	
  allowing	
  you	
  to	
  post	
  your	
  link	
  is	
  a	
  mystery,	
  but	
  you’ll	
  never	
  know	
  
unless	
  you	
  reach	
  out	
  and	
  ask.	
  	
  

From	
  Sadie’s	
  channel,	
  you	
  can	
  send	
  her	
  a	
  message	
  directly	
  by	
  using	
  YouTube’s	
  
messaging	
  system.	
  	
  If	
  you	
  have	
  never	
  done	
  before,	
  look	
  for	
  the	
  video	
  creator’s	
  
username	
  on	
  the	
  right-­‐hand	
  side	
  of	
  the	
  page.	
  	
  In	
  this	
  case,	
  it	
  says	
  ‘by	
  sadienardini’	
  
and	
  right	
  beside	
  this,	
  there	
  is	
  an	
  arrow	
  pointed	
  downward.	
  	
  Click	
  on	
  this	
  and	
  a	
  
dropdown	
  menu	
  will	
  appear.	
  	
  Within	
  this	
  dropdown	
  menu,	
  you	
  will	
  see	
  two	
  
opDons:	
  ‘Block	
  User’	
  and	
  ‘Send	
  Message’.	
  	
  You	
  can	
  see	
  this	
  demonstrated	
  in	
  the	
  
picture	
  above.	
  	
  Obviously,	
  you	
  will	
  want	
  to	
  choose	
  ‘Send	
  Message’.

When	
  you	
  click	
  on	
  ‘Send	
  Message’	
  you	
  will	
  be	
  redirected	
  to	
  a	
  page	
  which	
  will	
  
allow	
  you	
  to	
  type	
  out	
  a	
  message	
  to	
  the	
  video	
  creator.	
  	
  You	
  can	
  use	
  a	
  prewri=en	
  
message	
  that	
  as	
  sort	
  of	
  a	
  template	
  when	
  you	
  message	
  these	
  video	
  creators.	
  	
  That	
  
way	
  you	
  don’t	
  have	
  to	
  rewrite	
  the	
  message	
  each	
  Dme,	
  although	
  you	
  might	
  want	
  
to	
  modify	
  it	
  from	
  Dme	
  to	
  Dme,	
  depending	
  on	
  the	
  situaDon.	
  	
  If	
  you	
  like,	
  you	
  can	
  
use	
  the	
  following	
  as	
  an	
  example	
  of	
  what	
  to	
  write:



SUBJECT	
  -­‐	
  Can	
  I	
  pay	
  you	
  $15	
  for	
  a	
  link	
  in	
  your	
  _____	
  video?

Hi	
  there!

My	
  name	
  is	
  _____,	
  I'm	
  a	
  subscriber	
  of	
  your	
  channel	
  and	
  I	
  LOVE	
  your	
  
_____	
  video!	
  	
  

I'm	
  also	
  the	
  author	
  of	
  _____	
  Kindle	
  books...here's	
  my	
  a	
  link	
  to	
  one	
  of	
  
my	
  books	
  in	
  Amazon:	
  

I'm	
  sending	
  you	
  this	
  message	
  to	
  ask	
  if	
  you'd	
  mind	
  pujng	
  a	
  link	
  to	
  the	
  
above	
  website	
  in	
  your	
  video	
  descripDon?	
  	
  Specifically,	
  in	
  this	
  video:

h=p://www.youtube.com/xxxxxxxxxxxxxxxxxxx

I'd	
  be	
  happy	
  to	
  pay	
  you	
  $15	
  for	
  this	
  link	
  via	
  Paypal	
  (within	
  24	
  hours)	
  
as	
  soon	
  as	
  this	
  link	
  goes	
  live.

If	
  you're	
  interested,	
  please	
  contact	
  me	
  at	
  ______,	
  or	
  just	
  reply	
  to	
  this	
  
message	
  right	
  here	
  in	
  Youtube.	
  

Thanks	
  very	
  much!

~	
  Your	
  Name

P.S.	
  -­‐	
  FYI,	
  it's	
  pre=y	
  easy	
  add	
  a	
  link	
  to	
  your	
  video	
  by	
  ediDng	
  the	
  video	
  
descripDon.	
  	
  

Once	
  you're	
  logged	
  into	
  your	
  YouTube	
  account,	
  just	
  go	
  to	
  the	
  Video	
  
Manager	
  page,	
  then	
  click	
  the	
  "Edit"	
  bu=on	
  next	
  to	
  the	
  video	
  you	
  
want	
  to	
  add	
  a	
  link	
  to.	
  	
  Then	
  add	
  the	
  link	
  to	
  the	
  descripDon	
  and	
  click	
  
the	
  "Save"	
  bu=on.

Thanks	
  and	
  talk	
  soon!	
  



You	
  may	
  have	
  noDced	
  that	
  the	
  offer	
  is	
  first	
  made	
  in	
  the	
  subject	
  line	
  of	
  this	
  
message.	
  	
  This	
  will	
  grab	
  the	
  person’s	
  interest,	
  if	
  they	
  are	
  going	
  to	
  be	
  interested	
  at	
  
all.	
  	
  Fireen	
  dollars	
  is	
  a	
  good	
  amount	
  to	
  start	
  with.	
  	
  They	
  may	
  reply	
  saying	
  that	
  
they	
  would	
  be	
  willing	
  to	
  place	
  the	
  link	
  for	
  $30,	
  but	
  that	
  is	
  not	
  a	
  bad	
  price	
  to	
  pay	
  
(for	
  a	
  oneDme	
  fee	
  either).	
  	
  Feel	
  free	
  to	
  start	
  the	
  bidding	
  even	
  lower	
  if	
  you	
  like.	
  	
  

You	
  could	
  even	
  just	
  start	
  out	
  by	
  saying	
  ‘Hey,	
  would	
  you	
  mind	
  pujng	
  my	
  link	
  in	
  
your	
  descripDon?’	
  	
  In	
  other	
  words,	
  you	
  can	
  try	
  asking	
  someone	
  to	
  do	
  this	
  as	
  a	
  
personal	
  favor	
  to	
  you.	
  	
  Now,	
  if	
  they	
  didn’t	
  know	
  anything	
  about	
  you,	
  they	
  would	
  
likely	
  be	
  reluctant.	
  	
  There	
  are	
  people	
  who	
  are	
  willing,	
  and	
  possibly	
  even	
  excited,	
  
to	
  do	
  this	
  for	
  free	
  though.	
  	
  However,	
  you	
  are	
  much	
  more	
  likely	
  to	
  grab	
  someone’s	
  
a=enDon	
  by	
  offering	
  them	
  at	
  least	
  a	
  small	
  fee.

In	
  the	
  le=er	
  above,	
  there	
  is	
  a	
  blank	
  within	
  the	
  subject	
  line.	
  	
  Of	
  course,	
  in	
  the	
  place	
  
of	
  this	
  blank	
  you	
  would	
  specify	
  which	
  video	
  you	
  were	
  referring	
  to.	
  	
  In	
  this	
  case,	
  it	
  
would	
  be	
  the	
  20-­‐minute	
  weight	
  loss	
  yoga	
  video.	
  	
  These	
  blanks	
  allow	
  you	
  to	
  
customize	
  each	
  le=er	
  to	
  a	
  certain	
  degree.	
  	
  Making	
  each	
  message	
  pertain	
  to	
  each	
  
video	
  specifically	
  makes	
  your	
  message	
  seem	
  a	
  li=le	
  less	
  like	
  spam,	
  which	
  also	
  help	
  
you	
  to	
  get	
  a	
  response.	
  	
  Of	
  course,	
  you	
  can	
  use	
  this	
  le=er	
  and	
  modify	
  it	
  in	
  any	
  way	
  
that	
  you	
  see	
  fit.

In	
  the	
  next	
  line,	
  the	
  message	
  states:	
  ‘My	
  name	
  is	
  _____,	
  I'm	
  a	
  subscriber	
  of	
  your	
  
channel	
  and	
  I	
  LOVE	
  your	
  _____	
  video!’	
  	
  Obviously,	
  you	
  would	
  use	
  your	
  name	
  in	
  
the	
  place	
  of	
  the	
  first	
  blank	
  and	
  refer	
  to	
  your	
  name	
  in	
  the	
  second.	
  	
  Again,	
  you	
  are	
  
going	
  to	
  modify	
  this	
  le=er	
  a	
  bit	
  so	
  that	
  it	
  doesn’t	
  seem	
  prewri=en,	
  even	
  though	
  it	
  
is.	
  	
  That	
  way,	
  people	
  will	
  say	
  to	
  themselves	
  “Oh	
  my	
  gosh!	
  	
  Someone	
  actually	
  took	
  
the	
  Dme	
  to	
  write	
  me	
  this	
  message.	
  	
  They	
  know	
  what	
  my	
  video’s	
  about	
  and	
  they	
  
are	
  a	
  fan	
  of	
  mine	
  because	
  they’re	
  a	
  subscriber	
  to	
  my	
  channel.”

The	
  le=er	
  conDnues	
  on	
  to	
  say	
  ‘I’m	
  also	
  the	
  author	
  of	
  ______	
  Kindle	
  books.’	
  	
  Again,	
  
you	
  can	
  customize	
  this	
  in	
  any	
  way	
  you	
  wish	
  so	
  that	
  it	
  pertains	
  to	
  your	
  parDcular	
  
situaDon.	
  	
  For	
  example,	
  you	
  can	
  say	
  ‘I	
  have	
  a	
  blog	
  related	
  to	
  your	
  niche…here’s	
  a	
  
link	
  to	
  it	
  if	
  you	
  would	
  like	
  to	
  check	
  it	
  out.’,	
  and	
  then	
  you	
  could	
  provide	
  a	
  link	
  to	
  
you	
  blog	
  so	
  that	
  the	
  person	
  that	
  you	
  are	
  messaging	
  can	
  go	
  and	
  read	
  some	
  of	
  your	
  
stuff.	
  	
  



This	
  also	
  helps	
  to	
  get	
  the	
  person	
  to	
  reply	
  to	
  you	
  as	
  well	
  because	
  friendships	
  and	
  
partnerships	
  are	
  built	
  around	
  similar	
  interests.	
  	
  In	
  other	
  words,	
  when	
  you	
  express	
  
that	
  you	
  share	
  an	
  interest	
  in	
  their	
  niche,	
  this	
  video	
  creator	
  is	
  likely	
  to	
  want	
  to	
  
reply	
  back.	
  	
  Plus,	
  this	
  allows	
  them	
  to	
  know	
  a	
  li=le	
  bit	
  about	
  you	
  and	
  establishes	
  
you	
  as	
  a	
  professional	
  within	
  the	
  niche.	
  	
  So,	
  within	
  this	
  line	
  of	
  the	
  le=er	
  you	
  are	
  
going	
  to	
  put	
  in	
  informaDon	
  about	
  whatever	
  may	
  connect	
  you	
  to	
  this	
  niche.	
  	
  Of	
  
course,	
  if	
  you	
  can’t	
  figure	
  out	
  any	
  way	
  to	
  De	
  yourself	
  into	
  the	
  niche,	
  then	
  you	
  can	
  
remove	
  this	
  line	
  from	
  the	
  message	
  completely.	
  	
  

The	
  next	
  line	
  says	
  ‘I’m	
  sending	
  you	
  this	
  message	
  to	
  ask	
  if	
  you’d	
  mind	
  pujng	
  a	
  link	
  
to	
  the	
  above	
  website	
  in	
  your	
  video	
  descripDon?	
  	
  Specifically,	
  this	
  video:	
  ‘.	
  	
  Of	
  
course,	
  instead	
  of	
  using	
  the	
  word	
  ‘website’	
  you	
  might	
  want	
  to	
  use	
  ‘blog’	
  or	
  
‘Facebook’	
  page	
  or	
  whatever	
  pertains	
  to	
  your	
  parDcular	
  situaDon.	
  	
  Arerwards,	
  
you	
  would	
  want	
  to	
  include	
  the	
  URL	
  to	
  the	
  video	
  that	
  you	
  are	
  referring	
  to	
  so	
  that	
  
there	
  is	
  no	
  quesDon	
  to	
  what	
  you	
  are	
  wanDng.	
  	
  To	
  do	
  this,	
  you	
  can	
  simply	
  go	
  to	
  the	
  
video	
  that	
  you	
  are	
  talking	
  about	
  in	
  your	
  message,	
  copy	
  the	
  URL	
  from	
  the	
  address	
  
bar	
  in	
  your	
  browser,	
  and	
  paste	
  it	
  in	
  the	
  appropriate	
  place	
  in	
  your	
  message.

The	
  prewri=en	
  message	
  conDnues	
  on,	
  saying	
  ‘I’d	
  be	
  happy	
  to	
  pay	
  you	
  $15	
  for	
  this	
  
link	
  via	
  PayPal	
  (within	
  24	
  hours)	
  as	
  soon	
  as	
  this	
  link	
  goes	
  live.’	
  	
  You	
  can	
  change	
  this	
  
amount	
  if	
  you	
  like.	
  	
  If	
  you	
  have	
  never	
  used	
  PayPal,	
  it	
  is	
  recommended	
  that	
  you	
  do	
  
begin	
  using	
  it,	
  as	
  it	
  is	
  a	
  handy	
  service	
  to	
  use	
  to	
  pay	
  for	
  things	
  like	
  this.	
  	
  There	
  are	
  
other	
  ways	
  that	
  you	
  can	
  pay	
  them	
  of	
  course,	
  and	
  again,	
  you	
  can	
  modify	
  this	
  le=er	
  
in	
  any	
  way	
  that	
  best	
  suits	
  your	
  needs.	
  	
  

Arer	
  that	
  the	
  le=er	
  states	
  ‘If	
  you’re	
  interested,	
  please	
  contact	
  me	
  at	
  _____,	
  or	
  
just	
  reply	
  to	
  this	
  message	
  right	
  here	
  in	
  YouTube.’	
  	
  You	
  would	
  want	
  to	
  fill	
  this	
  blank	
  
in	
  with	
  some	
  type	
  of	
  contact	
  informaDon.	
  	
  Your	
  email	
  address	
  would	
  probably	
  be	
  
best,	
  but	
  you	
  can	
  put	
  in	
  whatever	
  you	
  need	
  to	
  here.	
  	
  

Then,	
  of	
  course,	
  you	
  would	
  thank	
  the	
  person.	
  	
  Not	
  only	
  does	
  protocol	
  call	
  for	
  this,	
  
but	
  you	
  really	
  do	
  need	
  to	
  thank	
  the	
  person	
  for	
  their	
  Dme	
  at	
  the	
  very	
  least.	
  	
  Then,	
  
at	
  the	
  end	
  you	
  will	
  sign	
  off	
  with	
  your	
  name.	
  	
  You	
  will	
  noDce	
  that	
  within	
  this	
  le=er	
  
an	
  addiDonal	
  note	
  was	
  added.	
  	
  This	
  will	
  help	
  the	
  person	
  know	
  how	
  to	
  place	
  the	
  
link,	
  in	
  case	
  they	
  don’t.	
  	
  



This	
  seems	
  like	
  it	
  would	
  be	
  pre=y	
  obvious,	
  but	
  some	
  people	
  really	
  don’t	
  know	
  
how	
  to	
  do	
  this.	
  	
  In	
  any	
  case,	
  you	
  don’t	
  want	
  to	
  leave	
  anything	
  to	
  the	
  imaginaDon.	
  	
  
You	
  might	
  also	
  want	
  to	
  specify	
  any	
  other	
  informaDon	
  as	
  well.	
  	
  For	
  example,	
  Jay	
  
included	
  a	
  whole	
  message	
  with	
  his	
  link	
  underneath	
  the	
  ‘fart’	
  video.	
  	
  It	
  states:	
  	
  ‘OK,	
  
if	
  you	
  think	
  cat	
  farts	
  are	
  funny…check	
  THIS	
  out.	
  h=p://funnyfarts.net/.’	
  	
  He	
  
included	
  this	
  whole	
  enDre	
  statement,	
  along	
  with	
  the	
  link,	
  in	
  the	
  message	
  that	
  he	
  
sent	
  to	
  the	
  ‘cat	
  fart’	
  video’s	
  creator.

It	
  is	
  also	
  recommended	
  that	
  you	
  have	
  your	
  link	
  placed	
  at	
  the	
  very	
  top	
  of	
  the	
  
descripDon	
  if	
  possible.	
  	
  This	
  is	
  opDmal	
  because	
  this	
  makes	
  the	
  link	
  much	
  more	
  
likely	
  to	
  be	
  seen	
  and	
  clicked	
  on.	
  	
  You	
  may	
  even	
  want	
  two	
  post	
  two	
  links.	
  	
  In	
  other	
  
words,	
  you	
  could	
  post	
  a	
  link	
  in	
  the	
  beginning	
  of	
  the	
  descripDon,	
  add	
  a	
  message,	
  
and	
  then	
  post	
  another	
  link	
  underneath.	
  	
  That	
  way	
  you	
  can	
  be	
  sure	
  that	
  the	
  link	
  
shows	
  up	
  right	
  at	
  the	
  top	
  of	
  the	
  descripDon.	
  	
  

This	
  link	
  will	
  also	
  show	
  up	
  in	
  the	
  search	
  results	
  for	
  the	
  keywords	
  that	
  you	
  are	
  
trying	
  to	
  rank	
  for.	
  	
  If	
  you	
  will	
  remember,	
  the	
  first	
  20	
  words	
  of	
  each	
  descripDon	
  
show	
  up	
  in	
  the	
  search	
  results.	
  	
  So,	
  if	
  your	
  link	
  is	
  at	
  the	
  top	
  of	
  a	
  descripDon,	
  a	
  
person	
  interested	
  in	
  your	
  niche	
  might	
  actually	
  see	
  your	
  link	
  before	
  they	
  even	
  
watch	
  the	
  video.

You	
  can	
  use	
  the	
  sample	
  message	
  above	
  as	
  an	
  example	
  of	
  how	
  to	
  write	
  your	
  own.	
  	
  
Remember,	
  you	
  will	
  need	
  to	
  modify	
  and	
  customize	
  it	
  in	
  order	
  to	
  make	
  this	
  work	
  
for	
  you	
  effecDvely.	
  	
  When	
  you	
  are	
  done	
  typing	
  this	
  out,	
  you	
  can	
  simply	
  click	
  the	
  
‘Send	
  Message’	
  bu=on	
  before	
  conDnuing	
  on.	
  	
  Not	
  everyone	
  will	
  get	
  back	
  to	
  you,	
  
but	
  some	
  video	
  creators	
  will.	
  	
  They	
  will	
  likely	
  reply	
  using	
  YouTube’s	
  messaging	
  
system,	
  unless	
  you	
  have	
  specified	
  that	
  they	
  contact	
  you	
  by	
  some	
  other	
  means.	
  	
  

Don’t	
  be	
  shy.	
  	
  The	
  worst	
  that	
  can	
  happen	
  is	
  they	
  refuse	
  your	
  offer	
  or	
  not	
  respond	
  
at	
  all.	
  	
  Remember,	
  it	
  is	
  recommended	
  that	
  you	
  contact	
  at	
  least	
  20	
  people	
  at	
  one	
  
Dme.	
  	
  If	
  you	
  do	
  this,	
  at	
  least	
  one	
  of	
  them	
  is	
  likely	
  to	
  get	
  back	
  to	
  you.	
  	
  The	
  next	
  
secDon	
  will	
  be	
  the	
  concluding	
  secDon.	
  	
  In	
  this	
  secDon,	
  everything	
  will	
  be	
  further	
  
explained	
  and	
  summed	
  up.	
  	
  So,	
  please	
  read	
  on.

http://funnyfarts.net/
http://funnyfarts.net/


Final	
  Advice	
  &	
  Piggybacking	
  FAQ

One	
  of	
  the	
  first	
  quesDons	
  about	
  this	
  system	
  that	
  ever	
  comes	
  up	
  is	
  “How	
  can	
  you	
  
use	
  this?”	
  	
  Jay	
  usually	
  sends	
  this	
  traffic	
  directly	
  to	
  his	
  Kindle	
  books.	
  	
  The	
  picture	
  
above	
  shows	
  what	
  the	
  link	
  underneath	
  the	
  ‘cat	
  farts’	
  video	
  is	
  sending	
  people	
  to.

This	
  system	
  has	
  proven	
  itself	
  to	
  be	
  a	
  great	
  way	
  to	
  create	
  residual	
  sales	
  for	
  Jay.	
  	
  
The	
  book	
  pictured	
  above,	
  Ninja	
  Farts,	
  has	
  had	
  at	
  least	
  a	
  sale	
  or	
  two	
  rolling	
  in	
  
every	
  day.	
  	
  It	
  holds	
  a	
  very	
  high	
  ranking	
  of	
  #2200	
  paid	
  in	
  the	
  Kindle	
  Store,	
  and	
  it	
  is	
  
number	
  one	
  in	
  several	
  categories.	
  	
  

Your	
  own	
  success	
  may	
  vary.	
  	
  It	
  may	
  depend	
  on	
  how	
  closely	
  related	
  the	
  YouTube	
  
video	
  that	
  you	
  are	
  using	
  is	
  to	
  your	
  product.	
  	
  It	
  may	
  depend	
  upon	
  whether	
  or	
  not	
  
you	
  are	
  using	
  an	
  effecDve	
  call	
  to	
  acDon.	
  	
  However,	
  there	
  is	
  really	
  no	
  reason	
  why	
  
you	
  shouldn’t	
  be	
  able	
  to	
  increase	
  your	
  sales,	
  if	
  even	
  just	
  a	
  li=le	
  bit,	
  if	
  you	
  are	
  
linking	
  out	
  of	
  a	
  popular	
  video	
  that	
  is	
  related	
  to	
  your	
  niche.	
  	
  One	
  reason	
  for	
  the	
  
success	
  of	
  Jay’s	
  book	
  may	
  also	
  be	
  that	
  Amazon	
  takes	
  noDce	
  when	
  extra	
  traffic	
  is	
  
being	
  brought	
  in.	
  	
  Therefore,	
  it	
  is	
  likely	
  that	
  Amazon	
  itself	
  is	
  adding	
  some	
  
promoDonal	
  juice	
  to	
  this	
  book	
  lisDng	
  page.	
  



Another	
  thing	
  that	
  you	
  can	
  do	
  is	
  use	
  this	
  exact	
  same	
  method	
  to	
  build	
  a	
  powerful	
  
list.	
  	
  The	
  squeeze	
  page	
  shown	
  above	
  is	
  one	
  which	
  Jay	
  is	
  planning	
  on	
  using	
  to	
  build	
  
onto	
  his	
  list	
  in	
  the	
  near	
  future.	
  	
  You	
  see,	
  if	
  he	
  links	
  the	
  ‘cat	
  farts’	
  video	
  to	
  a	
  page	
  
such	
  as	
  the	
  one	
  above,	
  people	
  who	
  leave	
  their	
  email	
  address	
  will	
  be	
  able	
  to	
  
receive	
  a	
  free	
  audio	
  version	
  of	
  Jay’s	
  book.	
  	
  You	
  can	
  do	
  this	
  in	
  any	
  niche.	
  	
  For	
  
example,	
  if	
  you	
  were	
  to	
  link	
  out	
  from	
  one	
  of	
  the	
  yoga	
  videos	
  previously	
  
menDoned,	
  you	
  could	
  give	
  away	
  a	
  free	
  beginner’s	
  manual	
  on	
  yoga	
  or	
  something	
  
like	
  that.	
  	
  

Just	
  think,	
  if	
  you	
  were	
  linking	
  out	
  from	
  a	
  chicken	
  coop	
  video,	
  you	
  could	
  give	
  away	
  
some	
  free	
  chicken	
  coop	
  plans.	
  	
  By	
  doing	
  so,	
  you	
  could	
  build	
  a	
  powerful	
  email	
  list.	
  	
  
Then	
  you	
  can	
  hold	
  an	
  email	
  follow-­‐up	
  campaign,	
  promoDng	
  chicken	
  coop	
  design	
  
products.	
  	
  As	
  long	
  as	
  you	
  have	
  people	
  on	
  a	
  list,	
  you	
  can	
  always	
  connect	
  with	
  
them.	
  	
  So,	
  you	
  can	
  send	
  them	
  messages	
  about	
  any	
  related	
  products	
  you	
  like.	
  	
  In	
  
reality,	
  you	
  can	
  use	
  this	
  list	
  to	
  promote	
  anything	
  that	
  you	
  like;	
  people	
  are	
  just	
  a	
  
lot	
  more	
  likely	
  that	
  they	
  will	
  buy	
  products	
  that	
  are	
  related	
  to	
  the	
  same	
  niche	
  they	
  
were	
  originally	
  interested	
  in.



Another	
  popular	
  quesDon	
  is	
  “Why	
  would	
  these	
  video	
  creators	
  agree	
  to	
  put	
  your	
  
link	
  in	
  their	
  descripDon?”	
  	
  That	
  is	
  a	
  really	
  good	
  quesDon.	
  	
  You	
  know,	
  there	
  are	
  a	
  
lot	
  of	
  people	
  out	
  there	
  who	
  know	
  how	
  to	
  use	
  these	
  videos	
  to	
  promote	
  their	
  
business,	
  just	
  like	
  man	
  who	
  created	
  the	
  ‘Ellio=	
  in	
  Yoga	
  class	
  (iphone	
  video)’.	
  	
  
However,	
  there	
  are	
  a	
  lot	
  more	
  people	
  who	
  are	
  just	
  goofing	
  around	
  when	
  they	
  
make	
  these	
  videos.	
  	
  They	
  do	
  it	
  because	
  they	
  think	
  it’s	
  funny,	
  they	
  do	
  it	
  because	
  
they	
  want	
  their	
  friends	
  to	
  see	
  it,	
  and	
  things	
  like	
  that.	
  	
  Then,	
  all	
  of	
  the	
  sudden	
  the	
  
video	
  begins	
  gejng	
  a	
  lot	
  of	
  page	
  views,	
  and	
  before	
  they	
  know	
  it,	
  their	
  video	
  is	
  
going	
  viral.	
  	
  

You	
  see,	
  they	
  never	
  intended	
  on	
  using	
  the	
  video	
  as	
  a	
  vehicle	
  towards	
  success.	
  	
  
They	
  never	
  even	
  intended	
  on	
  using	
  this	
  video	
  to	
  promote	
  something	
  else.	
  	
  So,	
  it	
  
would	
  never	
  even	
  occur	
  to	
  them	
  that	
  they	
  could	
  make	
  money	
  with	
  the	
  YouTube	
  
video	
  that	
  they	
  just	
  uploaded	
  one	
  day	
  on	
  a	
  goof.	
  	
  Take	
  the	
  man	
  who	
  posted	
  the	
  
‘cat	
  farts’	
  video.	
  	
  He	
  only	
  has	
  five	
  videos	
  up	
  in	
  total.	
  	
  He	
  is	
  probably	
  pre=y	
  
surprised	
  that	
  his	
  video	
  has	
  had	
  over	
  two	
  million	
  views.	
  	
  He	
  may	
  have	
  not	
  even	
  
realized	
  that	
  it	
  had	
  so	
  many	
  before	
  Jay	
  contacted	
  him.

When	
  you	
  offer	
  people	
  a	
  small	
  sum	
  of	
  money	
  for	
  something	
  like	
  pujng	
  a	
  link	
  in	
  a	
  
video	
  descripDon,	
  a	
  lot	
  of	
  people	
  are	
  genuinely	
  shocked	
  and	
  excited	
  because	
  they	
  
really	
  had	
  never	
  imagined	
  that	
  they	
  could	
  actually	
  make	
  money	
  with	
  their	
  video.	
  	
  
So,	
  lots	
  of	
  people	
  don’t	
  even	
  know	
  how	
  valuable	
  these	
  assets	
  are.	
  	
  

A	
  video	
  like	
  this	
  that	
  gets	
  lots	
  of	
  page	
  views,	
  a	
  video	
  with	
  thousands	
  of	
  people	
  
watching	
  it	
  every	
  day,	
  is	
  super-­‐valuable.	
  	
  That	
  is	
  why	
  it	
  is	
  recommended	
  that	
  you	
  
reach	
  out	
  to	
  at	
  least	
  twenty	
  video	
  creators.	
  	
  Chances	
  are	
  that	
  one	
  of	
  them	
  is	
  going	
  
to	
  get	
  back	
  to	
  you	
  and	
  agree	
  to	
  put	
  your	
  link	
  in	
  their	
  video	
  descripDon.

Another	
  commonly	
  asked	
  quesDon	
  is	
  “Am	
  I	
  going	
  to	
  need	
  to	
  send	
  these	
  people	
  
money	
  every	
  month?”	
  	
  The	
  answer	
  to	
  this	
  is	
  ‘absolutely	
  not’.	
  	
  You	
  never	
  want	
  to	
  
offer	
  to	
  send	
  people	
  money	
  every	
  month	
  for	
  placing	
  this	
  link.	
  	
  Now,	
  the	
  video	
  
creator	
  that	
  you	
  contact	
  may	
  propose	
  something	
  like	
  this	
  in	
  their	
  response.	
  	
  If	
  it’s	
  
a	
  high	
  traffic	
  video	
  that	
  has	
  had	
  a	
  couple	
  of	
  million	
  hits,	
  like	
  the	
  ‘cat	
  fart’	
  video	
  
that	
  Jay	
  found,	
  it	
  may	
  be	
  worth	
  $10	
  or	
  $15	
  a	
  month.	
  	
  That	
  really	
  depends	
  on	
  how	
  



closely	
  the	
  video	
  is	
  to	
  your	
  niche,	
  and	
  if	
  it	
  is	
  likely	
  to	
  bring	
  you	
  far	
  more	
  than	
  $15	
  a	
  
month	
  in	
  profit.	
  	
  

Simply	
  put,	
  if	
  a	
  video	
  is	
  a	
  perfect	
  fit	
  for	
  your	
  niche,	
  if	
  it’s	
  gejng	
  thousands	
  of	
  
views	
  per	
  day,	
  and	
  you	
  have	
  some	
  analyDcs	
  on	
  this	
  link,	
  then	
  it	
  may	
  be	
  worth	
  it.	
  	
  
You	
  can	
  use	
  programs	
  like	
  Pre=y	
  Link,	
  or	
  Bitly,	
  or	
  something	
  like	
  that	
  to	
  track	
  the	
  
number	
  of	
  clicks	
  you	
  are	
  gejng	
  from	
  your	
  link.	
  	
  If	
  you	
  find	
  that	
  you	
  are	
  gejng	
  
hundreds	
  of	
  clicks	
  through	
  it	
  every	
  day,	
  then	
  yes,	
  that	
  is	
  worth	
  this	
  monthly	
  
payment.	
  	
  However,	
  you	
  should	
  never	
  offer	
  to	
  pay	
  this	
  much	
  in	
  your	
  original	
  
message.	
  	
  

Everything	
  is	
  negoDable,	
  but	
  you	
  need	
  to	
  make	
  sure	
  that	
  the	
  price	
  you	
  pay	
  is	
  
really	
  worth	
  it	
  to	
  you,	
  especially	
  before	
  you	
  agree	
  to	
  pay	
  money	
  on	
  a	
  long-­‐term	
  
basis	
  like	
  this.	
  	
  Again,	
  whether	
  you	
  agree	
  to	
  something	
  like	
  this	
  is	
  going	
  to	
  depend	
  
largely	
  on	
  your	
  adverDsing	
  budget,	
  how	
  many	
  views	
  a	
  video	
  is	
  gejng,	
  and	
  how	
  
closely	
  related	
  the	
  video	
  is	
  to	
  what	
  you	
  are	
  trying	
  to	
  sell.

If	
  you’ve	
  ever	
  done	
  any	
  kind	
  of	
  paid	
  adverDsing	
  before,	
  whether	
  it’s	
  through	
  
Google	
  AdSense,	
  Facebook’s	
  adverDsing,	
  or	
  buying	
  a	
  banner	
  somewhere,	
  then	
  
you	
  probably	
  know	
  that	
  this	
  is	
  about	
  as	
  cheap	
  as	
  it	
  gets.	
  	
  YouTube	
  is	
  the	
  golden	
  
goose.	
  	
  Tons	
  of	
  traffic	
  that	
  comes	
  through	
  here	
  and	
  you	
  can	
  find	
  something	
  on	
  
just	
  about	
  every	
  kind	
  of	
  niche,	
  topic,	
  or	
  subject	
  under	
  the	
  sun.	
  	
  Furthermore,	
  most	
  
of	
  YouTube’s	
  adverDsing	
  potenDal	
  has	
  been	
  ler	
  relaDvely	
  untapped.	
  	
  So,	
  it	
  is	
  
highly	
  recommended	
  that	
  you	
  give	
  this	
  strategy	
  a	
  try.	
  	
  You	
  really	
  have	
  nothing	
  to	
  
lose	
  by	
  doing	
  so,	
  except	
  for	
  maybe	
  $10-­‐$15.

Go	
  ahead	
  and	
  try	
  this	
  method	
  for	
  yourself.	
  	
  You	
  can	
  link	
  out	
  to	
  your	
  own	
  Kindle	
  
book,	
  affiliate	
  product	
  page,	
  blog,	
  Facebook	
  fan	
  page,	
  or	
  anything	
  else	
  you	
  may	
  
be	
  trying	
  to	
  promote.	
  	
  Why	
  not	
  try	
  this	
  method	
  and	
  see	
  what	
  kind	
  of	
  results	
  come	
  
from	
  it?	
  	
  You	
  really	
  don’t	
  have	
  anything	
  to	
  lose,	
  except	
  $10-­‐$15.	
  	
  You	
  might	
  find	
  
yourself	
  surprised	
  at	
  the	
  results.	
  	
  In	
  fact,	
  you	
  might	
  find	
  yourself	
  to	
  be	
  elated.	
  	
  
This	
  could	
  turn	
  out	
  to	
  be	
  a	
  really	
  effecDve	
  way	
  to	
  get	
  some	
  big	
  results	
  by	
  spending	
  
just	
  a	
  li=le	
  bit	
  of	
  money	
  on	
  this	
  YouTube	
  traffic.




